
FICHA TÉCNICA DEL CURSO

Referencia: ONV2CT0750
Nombre:      Gestión de la venta profesional
Duración:    15 horas
Modalidad: Teleformación

Objetivos:

Gestionar de ventas a partir de parámetros comerciales definidos y el posicionamiento de
empresa/entidad.

Contenidos:

1. El vendedor profesional.

2. Organización del trabajo del vendedor profesional

3. Manejo de las herramientas de gestión de tareas y planificación de visitas 
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